
 

1. “BKK Startup” 
 

โดย...นักศึกษาฝึกงานส านักยุทธศาสตร์และประเมินผล กลุ่มที่ 1 
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ที่มาและความส าคัญ 

 เนื่องจากในปัจจุบันประเทศไทยมีโมเดล Thailand 4.0 ซึ่งเป็นนโยบายการพัฒนาเศรษฐกิจแบบเดิม

ไปสู่เศรษฐกิจที่ขับเคลื่อนด้วยเทคโนโลยีและนวัตกรรม  เน้นการขับเคลื่อนให้เกิดการเปลี่ยนแปลงใน 3 มิติที่

ส าคัญ ได้แก่ การเปลี่ยนสินค้าโภคภัณฑ์เป็นสินค้่าเชิงนวัตกรรม การเปลี่ยนจากการขับเคลื่อนเป็นเทศด้วย

ภาคอุตสาหกรรมเป็นการขับเคลื่อนด้วยเทคโนโลยี ความคิดสร้างสรรค์และนวัตกรรม รวมถึงเปลี่ยนจากภาค

การผลิตสินค้าไปเป็นภาคการบริการให้มากข้ึน จึงท าให้ต้องเปลี่ยนใน 4 องค์ประกอบหลักคือ จากการเกษตร

แบบดั้งเดิม (Traditional Farming) ไปสู่การเกษตรสมัยใหม่ ที่เน้นการบริหารจัดการและเทคโนโลยี (Smart 

Farming) เกษตรกรต้องมีรายได้มากข้ึนและเป็นผู้ประกอบการ (Entrepreneur) จากวิสาหกิจขนาดกลางและ

ขนาดย่อม (Traditional SMEs) ไปสู่การเป็น Smart Enterprises และ Startups ที่มศีักยภาพสูงและ

สามารถขับเคลื่อนด้วยนวัตกรรม (Innovation Driven Enterprises: IDE) จากการให้บริการแบบเดิม 

(Traditional Services) ซึ่งมีการสร้างมูลค่าค่อนข้างต่ า ไปสู่ การบริการที่สร้างมูลค่าสูง (High Value 

Services) และจากแรงงานทักษะต่ าไปสู่แรงงานที่มีความรู้ ความเชี่ยวชาญ มีทักษะที่สูงขึ้น โดยจากข้อมูล

ดังกล่าวในข้างต้นมีความเชื่อมโยงกับยุทธศาสตร์ชาติ 20 ปี และแผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติฉบับ

ที่ 12  ประกอบกับแผนพัฒนากรุงเทพมหานครระยะ 20 ปี ในประเด็นยุทธศาสตร์ที่ 6 มหานครแห่งเศรษฐกิจ

และการเรียนรู้ มิติที่1 ศูนย์กลางด้านการเกษตร อุตสาหกรรมและบริการสีเขียว ในส่วนของเป้าประสงค์ที่ 

6.1.2 พัฒนาระบบการจัดการทางด้านการผลิต การเงิน การตลาด และการบรรจุภัณฑ์ มิติที่2 ศูนย์กลาง

การค้า การเงิน และการลงทุน ในส่วนของเป้าประสงค์ที่ 6.2.1 สนับสนุนให้เกิดพ้ืนที่และสิ่งอ านวยความ

สะดวกส าหรับการท าธุรกรรมทางการเงินและการลงทุนอย่างเป็นระบบ รวมถึงเป้าประสงค์ท่ี 6.2.3 สนับสนุน

การจัดหาพื้นที่และสิ่งอ านวยความสะดวกส าหรับการจัดตั้งส านักงานระดับภูมิภาคขององค์การระหว่าง

ประเทศและธุรกิจนานาชาติ 

ดังนั้น BMA Startup (โครงการพัฒนาสนับสนุนและส่งเสริมธุรกิจรายใหม่ของกรุงเทพมหานคร) จึง

เป็นอีกโครงการหนึ่งที่มีส่วนในการเชื่อมโยงและสนับสนุนกับทั้งยุทธศาสตร์ชาติ 20 ปี แผนพัฒนาเศรษฐกิจ

และสังคมแห่งชาติ โมเดล Thailand 4.0 และแผนพัฒนากรุงเทพมหานครระยะ 20 ปี โดยในระยะปัจจุบันนี้

เป็นช่วงเวลาแห่งโอกาสของ Startup เนื่องจากอัตราการใช้เทคโนโลยีที่มีความหลากหลายอย่างเช่น Social 

Media หรือการเข้าสู่ประชาคมเศรษฐกิจ ASEAN (AEC) นั้นจะส่งผลให้นักลงทุนอย่างเช่น Venture Capital 

(VC) ทั้งในภูมิภาคเอเชียและภูมิภาคอ่ืนๆสนใจในการลงทุนกับ Startup เป็นจ านวนไม่น้อย ซึ่งโครงการนี้จะ

เป็นตัวช่วยส าหรับผู้ที่ต้องการสร้างธุรกิจเกิดใหม่ (Startup) ในการพัฒนาธุรกจิทั้งในด้านของ เทคโนโลยี 
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นวัตกรรม และแหล่งเงินทุน ให้กลายเป็นธุรกิจเกิดใหม่ที่คุณภาพและสามารถช่วยขับเคลื่อนเศรษฐกิจของ

กรุงเทพมหานครได้ 

 

วัตถุประสงค ์

1. เพ่ือส่งเสริมให้เกิดระบบนิเวศธุรกิจเกิดใหม่ (Startup) ขึ้นในกรุงเทพมหานคร น าไปสู่การสร้าง

ผู้ประกอบการที่มีความสามารถและเป็นหน่วยขับเคลื่อนเศรษฐกิจระดับกรุงเทพมหานคร และ

ระดับชาติ และยกระดับของกรุงเทพมหานครในการท างานร่วมกับภาครัฐ 

2. สร้างความร่วมมือกับหลายภาคส่วนระหว่างกรุงเทพมหานคร ภาครัฐ เอกชน และผู้ประกอบการ ใน

การเริ่มต้นการพัฒนาธุรกิจ สามารถน าองค์ความรู้มาถ่ายทอด โดยมุ่งเน้นการยกระดับ พัฒนา

คุณภาพธุรกิจแนวใหม่อย่างเป็นระบบ 

 

กลุ่มเป้าหมาย 

- บุคคลทั่วไปที่สนใจการเริ่มต้นท าและต่อยอดธุรกิจ Startup 

- บริษัทเอกชน ทั้งขนาดใหญ่ วิสาหกิจเริ่มต้น 

สถานที่การด าเนินงาน 

- ห้องรัตนโกสินทร์ ศาลาว่าการกรุงเทพมหานคร 1 

- หอศิลปวัฒนธรรมแห่งกรุงเทพมหานคร 

- หอสมุดเมือง กรุงเทพมหานคร 

 

หน่วยงานที่เกี่ยวข้อง 

หน่วยงานภายใน กรุงเทพมหานคร 

- ส านักพัฒนาสังคม กรุงเทพมหานคร 

- ส านักวัฒนธรรม กีฬา และการท่องเที่ยว กรุงเทพมหานคร 

- ส านักงานเขต 50 เขต 

หน่วยงานภายนอก กรุงเทพมหานคร 

- ส านักนวัตกรรมแห่งชาติ สังกัดกระทรวงวิทยาศาสตร์ และเทคโนโลยี 

- CONC คณะพาณิชยศาสตร์และการบัญชี มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ 
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Startup คืออะไร 

       ธรุกิจ Startup คือ ธรุกิจท่ีถกูออกแบบมาให้เติบโตอย่างรวดเรว็มาตัง้แต่แรก ตัง้แต่

ทีมงาน โครงสร้างธรุกิจ ไปจนถึงวิธีการใช้เงิน และการท าตลาด โดยไมไ่ดเ้กีย่วขอ้งว่าจะตอ้งเป็น

ธุรกจิทีเ่ป็น “ธุรกจิเทคโนโลย”ี หรอืไดร้บัการลงทุน หรอื “Venture Capital” หรอืมกีาร “Exit” ผ่านการ

ควบกจิการหรอืการเขา้ตลาดหุน้แต่อยา่งใด ซึง่กค็อืเป็นธุรกจิทีเ่กดิขึน้มาใหมแ่ลว้บมูพรวดพราดเลย 

เช่น Facebook , Apple , Dropbox นัน่เอง 

 STARTUP หมายถึง กลุ่มบคุคลหรือองคก์รธรุกิจขนาดเลก็ท่ีจดัตัง้ขึ้น ด้วยบุคลากรและ

ทรพัยากรจ านวนน้อย แต่มีความคิดท่ีต้องการสร้างสรรคน์วตักรรมใหม่ท่ีสามารถเปล่ียนแปลง

โลกด้วยเทคโนโลยีสารสนเทศ หรือ IT เช่นเดยีวกบั BILL GATES, STEVE JOBS, SERGEY BRIN 

& LARRY PAGE หรอื MARK ZUCKERBERG ฯลฯ ท่ีสามารถต่อยอดความคิดสร้างสรรคใ์ห้เป็น

ธรุกิจท่ีแตกต่าง ภายใต้ความมุ่งมัน่ท่ีจริงจงัและต่อเน่ือง เพ่ือเป้าหมายของชีวิต ทัง้ในด้าน

ทรพัยสิ์น และารเป็นท่ียอมรบัถึงอิทธิพลต่อการเปล่ียนแปลงโลก 

  

ธรุกิจ Startup ต่างกบั SMEs ยงัไง 

ธุรกจิ Startup เป็นธุรกจิทีต่อ้งม ีInnovation หรอืนวตักรรมใหม่ๆ ขึน้มาบวกกบัสนิคา้นัน้ๆตอ้งเป็น

ทีต่อ้งการของคนทัว่โลก(เช่น สตฟี จอ๊บ พ่นแอปเป้ิลออกมา ท าใหโ้ลกนี้ขาด Smartphone ไมไ่ดเ้ลยไง

ล่ะ ฮ่าๆ) ส่วน SMEs เป็นธุรกจิทีส่่วนใหญ่จะโฟกสัในเรื่องผลประกอบการทีข่ายไดแ้ละเน้นในเรือ่งผล

ก าไรทีต่ามมามากกว่า เช่น การขายเฟอรน์ิเจอรจ์ากรา้น A มกีารเปิดรบัออเดอรโ์ดยใหล้กูคา้สามารถต่อ

เตมิเฟอรน์ิเจอรใ์นแบบทีต่วัเองชอบได ้ท าใหร้า้น A มลีูกคา้เขา้มาออเดอรม์ากมาย เป็นตน้ 

Startup คอื ผูก่้อตัง้ธุรกจิ ดว้ยบุคลากรและทรพัยากรจ านวนน้อย แต่มแีนวคดิทางธุรกจิ ทีใ่หมแ่ละ

แตกต่าง เพื่อพฒันาใหเ้ป็นผลติภณัฑใ์นรปูแบบ Software หรอื Application ทีส่ามารถตอบสนองความ

ตอ้งการของผูใ้ชจ้ านวนมาก เพื่อสรา้งการเตบิโตอย่างก้าวกระโดดภายในระยะเวลาอนัสัน้ ใหน้กัลงทุนมี

ความสนใจเขา้มารว่มลงทุนในธุรกจิ โดย Startup บางราย ถงึกบัก าหนดแผนการออกจากธุรกจิไว้

ล่วงหน้า ขณะที ่SMEs จะด าเนินธุรกจิ ภายใตแ้นวคดิทีจ่ะพฒันาธุรกจิและตลาด ใหม้คีวามก้าวหน้า 

มัน่คง มกีารเตบิโตอย่างต่อเนื่องและยัง่ยนื 

ดงันัน้ Startup ทีส่ามารถก่อตัง้ธุรกจิและกา้วขา้มอุปสรรคต่างๆ มาได ้โดยไม่ทิง้ธุรกจิ แต่พรอ้มที่

จะสานต่อธุรกจิออกไปอย่างต่อเนื่อง จงึจะกล่าวไดว้่าเป็น SMEs แลว้นัน่เอง 
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Startup SWOT Analysis 

จุดแข็ง (Strength) 

● สิ่งที่ Startup มีและโดดเด่นคือ คนลงมือท าให้สิ่งเหล่านี้เกิดขึ้นได้ มีจุดเด่นโดยเฉพาะทางด้าน

ความคิด (Idea) ที่มีลักษณะเฉพาะของตนเอง ประกอบกับการใช้เทคโนโลยีและนวัตกรรมใหม่เพ่ือ

ส่งเสริมธุรกิจ จึงท าให้ Startup มีความโดดเด่นกว่าธุรกิจอ่ืนๆ 

● ด้วยรูปแบบการเริ่มต้นธุรกิจของ Startup นั้นจัดตั้งโดยบุคคลหรือกลุ่มบุคคลที่ยรู้จักและเข้าใจธุรกิจ

ที่จะจัดตั้งใหม่เป็นอย่างดี และเมื่อธุรกิจใหม่มีขนาดเล็กท าให้มีความยืดหยุ่นสูงต่อการพัฒนาแนวคิด

ของธุรกิจให้สอดคล้องกับความต้องการของตลาดได้อย่างต่อเนื่องและตลอดเวลา จนเป็นที่ยอมรับ

ของตลาด และนักลงทุนในระยะเวลาที่สั้น 

จุดอ่อน (Weakness) 

● จุดอ่อนที่สามารถเกิดข้ึนได้กับ Startup คือการติดกับดักทางความคิด โดยไม่ยอมเปลี่ยนแปลง

แนวคิดธุรกิจตามสถานการณ์ และใช้เวลาในการพัฒนาผลิตภัณฑ์สั้นหรือนานเกินไป 

● การไม่ก าหนดกลุ่มเป้าหมายทางการตลาดที่ชัดเจน หรือมีศักยภาพท่ีเหมาะสม ตลอดจนการเริ่มต้น 

ธุรกิจใหม่ โดยปราศจากแผนธุรกิจ และที่ปรึกษาทางธุรกิจที่มีความรู้ความสามารถ  

โอกาส (Opportunitiy) 

● อัตราการใช้ IT และ Social Media ที่แพร่หลายมากขึ้นในปัจจุบัน 

● การเป็นประชาคมเศรษฐกิจ ASEAN (AEC) ที่ท าให้นักลงทุนมีความหลากหลายยิ่งขึ้น ไม่ใช้แค่นัก

ลงทุนในไทย แต่ยังมีนักลงทุนจากประเทศเพ่ือนบ้านสามารถเข้ามาได้ 

● โอกาสที่ Startup มีคือการขยายตัวของตลาดที่จะขยายตัวได้มากและเร็ว เมื่อมีคนกลุ่มหนึ่งเห็นด้วย

และสนับสนุนในการลงทุนร่วมกับ Startup หรือซื้อและน าสินค้านั้นมาใช้แล้วอาจมีโอกาสขยายต่อไป

ถึงกลุ่มอ่ืนได้ 

ภัยคุกคาม (Threat) 

● ภัยคุกคามที่อาจเกิดขึ้นได้กับ Startup คือความรุนแรงในการแข่งขันระหว่างคู่แข่งที่ความคิดในการ

พัฒนาธุรกิจมีความคล้ายคลึงกัน ความเสี่ยงจากการเกิดข้ึนของสินค้าทดแทน อ านาจต่อรองของผู้ซื้อ

เนื่องจากมีสินค้าทดแทนที่เกิดขึ้น รวมถึงอ านาจต่อรองของ Supplier  
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แผนส่งเสริมและพัฒนาธุรกิจเกิดใหม่ (Startup) กรุงเทพมหานคร 

 

ประเด็นยุทธศาสตร์      

ยุทธศาสตร์ที่ 1 ให้ค าปรึกษาและข้อมูลการท าธุรกิจเกิดใหม่ 

เป้าประสงค์ เพ่ือธุรกิจเกิดใหม่มีทักษะความสามารถเพ่ิมมากข้ึน 

กลยุทธ์ที่ 1.1 มีผู้แนะน าและให้ค าปรึกษาแก่ผู้ท าธุรกิจเกิดใหม่ 

กลยุทธ์ที่ 1.2 มีการจัดแข่งขันและสัมมนาเกี่ยวกับการท าธุรกิจเกิดใหม่ในด้านต่างๆ 

  

ยุทธศาสตร์ที่ 2 สนับสนุนและส่งเสริมการเข้าถึงแหล่งเงินทุนและเทคโนโลยี 

เป้าประสงค์ เพ่ือเพ่ิมขีดความสามารถและแหล่งเงินทุนในการพัฒนาธุรกิจ     

กลยุทธ์ที่ 2.1 สร้างเครือข่ายสนับสนุนการเข้าร่วมทุน (Venture Capital: VC) 

กลยุทธ์ที่ 2.2 สนับสนุนให้การระดมทุนสาธารณะ (Crowdfunding) เป็นแหล่งเงินทุนทางเลือกใหม่ 

กลยุทธ์ที่ 2.3 ส่งเสริมให้มีระบบการประเมินศักยภาพทางการเงินของ Startup 

  

ยุทธศาสตร์ที่ 3 จัดช่องทางการให้ข้อมูล ความรู้ และเปิดพ้ืนที่พบปะพูดคุยส าหรับผู้ประกอบการรายใหม่ 

เป้าประสงค์ สามารถเข้าถึงข้อมูล และพบปะกันได้ทั้งกับผู้ประกอบการและผู้มีส่วนเกี่ยวข้องทั้งหมด 

กลยุทธ์ที่ 3.1 จัดท าพ้ืนที่ท างานให้ส าหรับผู้เริ่มต้นธุรกิจ (Co-Working Space) 

กลยุทธ์ที่ 3.2 จัดตั้งศูนย์บริการข้อมูล Startup  

กลยุทธ์ที่ 3.3 จัดท าเว็บไซต์ให้บริการรวบรวมข้อมูลและการประชาสัมพันธ์ต่างๆ ผ่านช่องทางออนไลน์ 

 

ยุทธศาสตร์ที่ 4 สร้างความร่วมมือกับหน่วยงานอ่ืนๆที่เก่ียวข้องกับการท า Startup 

เป้าประสงค์ เพ่ือเพ่ิมความสามารถในการให้ข้อมูล ความรู้ เครือข่าย และการจัดงานที่เกี่ยวข้องกับ Startup  

กลยุทธ์ที่ 4.1 สร้างความร่วมมือกับหน่วยงาน หรือโครงการที่สนับสนุนและพัฒนาการท า Startup 
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รายละเอียดของแต่ละยุทธศาสตร์ 

ยุทธศาสตร์ที่ 1 ให้ค าปรึกษาและข้อมูลการท าธุรกิจเกิดใหม่ 

เป้าประสงค ์เพ่ือนักธุรกิจเกิดใหม่มีทักษะความสามารถเพ่ิมมากขึ้น 

กลยุทธ์ที่ 1.1 มีผู้แนะน าและให้ค าปรึกษาแก่ผู้ท าธุรกิจเกิดใหม่ 

จัดที่ปรึกษา/ผู้เชี่ยวชาญ เกี่ยวกับธุรกิจ เสริมสร้างความรู้ให้กับ Startup ด้านการเพ่ิมประสิทธิภาพ

การบริหารจัดการธุรกิจ พร้อมทั้งให้ค าปรึกษาแนะน าแนวทางการปรับปรุงกระบวนการผลิตและการด าเนิน 

เพ่ือยกระดับทักษะความรู้ความเชี่ยวชาญให้ Startup และบุคลากรในการประกอบธุรกิจ เช่น การบริหาร

จัดการอย่างเป็นระบบ การจัดท าระบบบัญชีการบริหารการเงิน การน ารูปแบบธุรกิจที่ประสบความส าเร็จ 

(Best Practices) มาประยุกต์ใช้ในการด าเนินธุรกิจ เป็นต้น และ ยกระดับการผลิตสินค้าและบริการ เพ่ือให้ 

Startup สามารถลดต้นทุนการผลิตและเพ่ิมผลผลิต เช่น การจัดผังกระบวนการผลิตเพื่อลดเวลาด าเนินการ 

การปรับปรุงระบบการจัดหาวัตถุดิบให้มีประสิทธิภาพ การใช้เทคโนโลยี การปรับปรุงประสิทธิภาพระบบโลจิ

สติกส์และการปรับปรุงการผลิตให้ได้มาตรฐาน เป็นต้น 

 

กลยุทธ์ที่1.2 มีการจัดแข่งขันและสัมมนาเกี่ยวกับการท าธุรกิจเกิดใหม่ในด้านต่างๆ  

การจัดการแข่งขันธุรกิจ Startup จะเป็นการสร้างบรรยากาศท่ีดีในด้านความคิดเพ่ือกระตุ้นและ

ส่งเสริมการท าธุรกิจเกิดใหม่ ให้ผู้ที่มีความคิดสร้างสรรค์และฝีมือได้มีโอกาสในการต่อยอดความคิดและ

แสดงผลงาน รวมถึงได้พบปะผู้ประกอบการในแวดวงเดียวกัน แลกเปลี่ยนความคิดและประสบการณ์ซึ่งกัน

และกัน ซึ่งเป็นการสนับสนุนผู้ที่มีความคิดสร้างสรรค์แต่ยังขาดองค์ความรู้ทางด้านการด าเนินธุรกิจ การ

ออกแบบ และการตลาด ตลอดจนขาดความช านาญในการท าธุรกรรมต่างๆ เช่น ด้านบัญชี ด้านนิติกรรม ด้าน

บุคคล ดังนั้นจึงมีความจ าเป็นมีการพัฒนาภาวะความเป็นผู้ประกอบการ (Entrepreneurship) และเร่งสร้าง

อย่างเป็นระบบ นอกเหนือจาก การพัฒนาเชิงเทคโนโลยีเพียงอย่างเดียว เพื่อสร้างให้เกิดมาตรฐานในการ

ถ่ายทอดองค์ความรู้และสร้างมาตรฐานในการคัดเลือกวิสาหกิจเริ่มต้นในระยะ Pre-Seed เพ่ือพิจารณาให้สิทธิ

ประโยชน์หรือเงินทุนให้เปล่า ซึ่งจะช่วยผลักดันการสร้างธุรกิจนวัตกรรมที่มีความเข้มแข็งและสามารถเติบโต

ได้อย่างรวดเร็ว 
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ยุทธศาสตร์ที่ 2 สนับสนุนและส่งเสริมการเข้าถึงแหล่งเงินทุนและเทคโนโลยี 

เป้าประสงค์ เพ่ือเพ่ิมขีดความสามารถและแหล่งเงินทุนในการพัฒนาธุรกิจ     

กลยุทธ์ที่ 2.1 สร้างเครือข่ายสนับสนุนการเข้าร่วมทุน (Venture Capital: VC) 

การร่วมลงทุนเป็นแหล่งทุนทางเลือกที่ช่วยให้ Startup มีเงนิทุนเพิ่มมากขึ้น และ เป็นการระดมทุนที่ 

Startup ไม่ต้องมีภาระดอกเบี้ย ไม่ต้องใช้หลักทรัพย์หรือหลักประกันใดๆ ผู้ร่วมลงทุนทุกฝ่ายมีความเป็น

เจ้าของกิจการและรับผิดชอบร่วมกัน โดยจะมีระบบพี่เลี้ยงและท่ีปรึกษา เพ่ือให้ความช่วยเหลือสนับสนุน 

ค าแนะน าต่างๆ ที่เป็นประโยน์ต่อการด าเนิน ธุรกิจอีกด้วย จึงควรส่งเสริมให้ Startup ที่มีศักยภาพเข้าถึงการ

ร่วมทุน โดยการจัดกิจกรรมเตรียมความพร้อมและพัฒนาผู้ประกอบการในการน าเสนอธุรกิจ รวมถึงการสร้าง

โอกาสการน าเสนอธุรกิจผู้ประกอบการกับธุรกิจร่วมทุนท้ังในประเทศและต่างประเทศ และสนับสนุนให้ธุรกิจ

ร่วมทุนมีความเข้มแข็งมากข้ึน โดยการส่งเสริมให้มีการร่วมลงทุนของภาครัฐ ในลักษณะ “Fund of Funds” 

คือ ภาครัฐสมทบทุนร่วมกับ VC ภาคเอกชน เพ่ือให้มีการตัดสินใจ ลงทุนในกิจการของ Startup เป็นส่วนผสม

ระหว่างนโยบายของภาครัฐที่สามารถก าหนดกลุ่มเป้าหมาย ที่ต้องการสนับสนุน และการตัดสินใจของ

ภาคเอกชนที่พิจารณาถึงโอกาสทางธุรกิจเป็นหลัก 

 

กลยุทธ์ที่ 2.2 สนับสนุนให้การระดมทุนสาธารณะ (Crowdfunding) เป็นแหล่งเงินทุนทางเลือกใหม่ 

การระดมทุนสาธารณะเป็นรูปแบบการระดมทุนที่มีต้นทุนต่ า ใช้เวลาในการระดมทุนไม่มาก เป็นการ

ระดมทุนจากประชาชนทั่วไปซึ่งไม่ต้องการการลงทุนจ านวนมาก จึงเป็นแหล่งเงินทุนที่สะดวกและเหมาะสม

ส าหรับ Startup แต่การระดมทุนสาธารณะในประเทศไทยเป็นเรื่องใหม่ที่ยังไม่แพร่หลายนัก จึงควรสนับสนุน

ให้การระดมทุนสาธารณะเป็นแหล่งทุนทางเลือกใหม่ โดยมีแนวทางการด าเนินงาน ดังนี้ คือ ให้ความรู้และการ

เตรียมความพร้อมแก่ Startup เกี่ยวกับการระดมทุนสาธารณะ เพื่อให้ Startup มีความรู้ความเข้าใจเกี่ยวกับ

การระดมทุนสาธารณะที่เพียงพอในการตัดสินใจ เช่น รูปแบบและ ความส าคัญ วิธีการระดมทุน กฎหมาย กฎ 

ระเบียบที่เกี่ยวข้อง เป็นต้น โดยเผยแพร่ความรู้ดังกล่าว ด้วยวิธีการต่างๆ เช่น การอบรม/สัมมนา จัดกิจกรรม

ให้ความรู้สัญจร เผยแพร่บนเว็บไซต์หรือ สื่อต่างๆ เป็นต้น นอกจากนี้ จัดให้มีสิทธิประโยชน์ทางภาษีเพ่ือ

กระตุ้นให้เกิดการระดมทุนสาธารณะ การให้สิทธิประโยชน์ ทางภาษีทั้งในส่วนของผู้ให้บริการระบบเครือข่าย

หรือเครือข่ายอิเล็กทรอนิกส์ (Crowdfunding Portal) และประชาชนผู้ลงทุนในธุรกิจ Startup ที่ระดมทุน

ผ่านระบบการระดมทุนสาธารณะ เพื่อ สนับสนุนการจัดตั้งการระดมทุนสาธารณะและกระตุ้นให้ประชาชน

ลงทุนในธุรกิจ Startup 
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กลยุทธ์ที่2.3 ส่งเสริมให้มีระบบการประเมินศักยภาพทางการเงินของ Startup  

การรับรองสถานะและศักยภาพของ Startup เพ่ือให้สามารถเข้าถึงแหล่งสินเชื่อ สถานภาพและ

ศักยภาพของ Startup เป็นคุณสมบัติหลักในการพิจารณาสินเชื่อของสถาบันการเงิน การมีหน่วยงานที่ช่วย

รับรองสถานภาพและประเมินศักยภาพ Startup ก่อนส่งสถาบันการเงินจะช่วยสร้างความน่าเชื่อถือ ช่วยแบ่ง

เบาภาระการด าเนินงานของสถาบันการเงิน ซึ่งจะช่วยให้ Startup สามารถเข้าถึงแหล่งสินเชื่อได้มากข้ึน โดย

ส่งเสริมให้มีระบบการประเมินศักยภาพทางการเงินของ Startup เพ่ือช่วยลดขั้นตอนและระยะเวลา โดยจัดท า

บัญชีรายชื่อ Startup ที่มีศักยภาพ การรวบรวมรายชื่อ Startup ที่มีศักยภาพสูง เพ่ือส่งให้สถาบันการเงินใช้

ประกอบการพิจารณาการให้สินเชื่อ จะเป็นอีกช่องทางหนึ่งที่ ช่วยให้ Startup ที่มีศักยภาพมีโอกาสในการ

เข้าถึงสินเชื่อได้มากข้ึน 

  

ยุทธศาสตร์ที่ 3 จัดช่องทางการให้ข้อมูล ความรู้ และเปิดพ้ืนที่พบปะพูดคุยส าหรับผู้ประกอบการรายใหม่ 

เป้าประสงค ์สามารถเข้าถึงข้อมูล และพบปะกันได้ทั้งกับผู้ประกอบการและผู้มีส่วนเกี่ยวข้องทั้งหมด 

กลยุทธ์ที่ 3.1 จัดท าพ้ืนที่ท างานให้ส าหรับผู้เริ่มต้นธุรกิจ (Co-Working Space) 

การสร้างผู้ประกอบการใหม่จ าเป็นต้องมีการพัฒนา ยกระดับสถานที่ท่ีให้ความช่วยเหลือ Startup ทั้ง

ในด้านการพัฒนาองค์ความรู้ เครื่องมืออุปกรณ์ท่ีอ านวยความสะดวก และพ่ีเลี้ยง/ที่ปรึกษาท่ีมีความเชี่ยวชาญ

เฉพาะด้าน ส าหรับการพัฒนาความคิดสร้างสรรค์ โดยพื้นที่ท างานจะมีเครื่องมือ อุปกรณ์สิ่งจ าเป็นต่างๆ ให้มี

ความพร้อมสามารถตอบสนองความต้องการของผู้ประกอบการและความจ าเป็นในการใช้งาน การจัดสรรพื้นที่

ท างานส าหรับผู้ประกอบการใหม่ (Co-Working Space) ท าให้สามารถช่วยเหลือผู้ประกอบการได้มากข้ึน โดย

การจัดให้มีพ้ืนที่ส าหรับ ให้บริการผู้ประกอบการใหม่ส าหรับใช้ในการท างานหรือเสนอสินค้าหรือบริการใน

ช่วงแรกของ การเริ่มธุรกิจ รวมถึงจัดให้มีการเชื่อมโยงกับบริการด้านอื่นๆ ที่มีความส าคัญต่อการเริ่มต้นธุรกิจ 

เช่น การเชื่อมโยงตลาด และแหล่งเงินทุน เป็นต้น 

 

กลยุทธ์ที่ 3.2 จัดตั้งศูนย์บริการข้อมูล Startup  

การเข้าถึงข้อมูล ความรู้ ข่าวสาร มีความส าคัญอย่างมากต่อการด าเนินธุรกิจในปัจจุบัน แต่ปัจจุบัน

Startup ยังมีข้อจ ากัดอยู่มากในการที่จะเข้าถึงข้อมูลที่มีความส าคัญและจ าเป็น เนื่องจากข้อมูลที่เก่ียวข้องมี

เป็นจ านวนมาก มีวัตถุประสงค์การใช้งานที่หลากหลายและกระจายอยู่ที่หน่วยงานต่างๆ ท าให้  Startup ต้อง

ใช้เวลามากในการเข้าถึงข้อมูลที่มีอยู่ หรือบางรายอาจเข้าไม่ถึงข้อมูลที่มีอยู่เลย จึงจ าเป็นต้องมีแนวทางในการ

ช่วยให้  Startup เข้าถึงข้อมูลที่ส าคัญและจ าเป็นได้สะดวกและรวดเร็ว โดยมีแนวทางการด าเนินงาน โดย

จัดตั้งศูนย์พัฒนาศูนย์ข้อมูลเศรษฐกิจการคลังและการลงทุนของกรุงเทพมหานคร  (BKK Startup Data 
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Center) ให้เป็นช่องทางหลักในการให้ข้อมูลและให้บริการกับ Startup เพ่ือท าหน้าที่ให้บริการข้อมูลที่

เกี่ยวข้องกับการด าเนินธุรกิจให้บริการค าปรึกษาแนะน าด้านต่างๆ เช่น การเงิน การตลาด การบริหารจัดการ 

จัดกิจกรรมการฝึกอบรมให้กับ  Startup รวมทั้งเป็นศูนย์กลางในการรับความต้องการการได้รับความ

ช่วยเหลือของ Startup ส่งต่อและประสานงานให้หน่วยงานที่เก่ียวข้องด าเนินการต่อไป 

 

กลยุทธ์ที่ 3.3 จัดท าเว็บไซต์ให้บริการรวบรวมข้อมูลและการประชาสัมพันธ์ต่างๆ ผ่านช่องทางออนไลน์ 

นอกจากช่องทางออฟไลน์แล้ว ยังมีผ่านทางออนไลน์ คือเว็บไซต์และ Facebook Fanpage เป็นคู่มือ

การประกอบธุรกิจเบื้องต้น รวมถึงข่าวสารที่ทันเหตุการณ์ เพ่ือให้ผู้ประกอบการสามารถเข้าถึงองค์ความรู้

ข้อมูล และข่าวสารต่างๆ ที่เก่ียวข้องกับการด าเนินธุรกิจ รวมถึงแนวทางและมาตรการส่งเสริม  Startup และ

บริการต่างๆ ทั้งของหน่วยงานของกรุงเทพมหานครและภาคเอกชนที่เป็นการส่งเสริมและพัฒนา  Startup 

เช่น 

- ความรู้เกี่ยวกับการเริ่มต้นธุรกิจและการด าเนินธุรกิจด้านต่างๆ เช่น การจดทะเบียนธุรกิจ 

การบริหารจัดการการเงิน การจัดท าบัญชีการบริหารงานบุคคล 

- บริการของภาครัฐในด้านต่างๆเช่น การขอรับการรับรองมาตรฐาน การขอใบอนุญาต 

- กิจกรรมของภาครัฐที่เป็นประโยชน์ต่อ  Startup เช่น งานแสดงสินค้า การฝึกอบรม งานสัมมนา 

รวมถึงงานศึกษาวิจัยต่างๆ 

- กฎหมาย กฎระเบียบที่เกี่ยวข้องกับธุรกิจในสาขาต่างๆ 

- ข่าวสารเกี่ยวกับธุรกิจและอ่ืนๆที่เก่ียวข้อง ในแต่ละประจ าวัน 

- การประชาสัมพันธ์กิจกรรมต่างๆ ของโครงการ และหน่วยงานอื่นๆ ที่เกี่ยวข้อง 

 

ยุทธศาสตร์ที่ 4 สร้างความร่วมมือกับหน่วยงานอ่ืนๆที่เก่ียวข้องกับการท า Startup 

เป้าประสงค ์เพ่ือเพ่ิมความสามารถในการให้ข้อมูล ความรู้ เครือข่าย และการจัดงานที่เกี่ยวข้องกับ Startup  

กลยุทธ์ที่ 4.1 สร้างความร่วมมือกับหน่วยงาน หรือโครงการที่สนับสนุนและพัฒนาการท า Startup 

 สร้างความร่วมมือกับหน่วยงาน หรือโครงการที่สนับสนุนและพัฒนาการท า Startup ฃโดยร่วมกับ

กระทรวงวิทยาศาสตร์และเทคโนโลยี ส านักนวัตกรรมแห่งชาติ Startup Thailand และ CONC คณะ

พาณิชยศาสตร์และการบัญชี มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ เพ่ือเป็นการสนับสนุนในด้านการให้ความรู้ทั้งทาง

ธุรกิจ เทคโนโลยีและนวัตกรรมให้กับผู้ที่ต้องการท า Startup ของกรุงเทพมหานคร รวมถึงการจัดงานแสดง

ธุรกิจของ Startup ในระดับประเทศ เพ่ือไปสู่ระดับเอเชียในอนาคต 
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โครงการ BKK Startup  

 

BKK Startup เป็นโครงการส่งเสริมและพัฒนาศักยภาพของ Startup ในกรุงเทพมหานคร ส าหรับผู้ที่

มีความคิดสร้างสรรค์ในการพัฒนาธุรกิจแต่ยังคงขาดความรู้เกี่ยวกับด้านธุรกิจ เทคโนโลยี นวัตกรรม และท่ี

ปรึกษาในการด าเนินธุรกิจ ต่อยอดแนวคิดให้สามารถพัฒนาธุรกิจได้อย่างมีประสิทธิภาพเพ่ือลดความล้มเหลว

จากการลองผิดลองถูกของคนรุ่นใหม่ที่อยากจะเป็นเจ้าของธุรกิจ เน้นการอบรมให้ความรู้ และทักษะในการ

บริหาร จัดการ การวางแผนกลยุทธ์ธุรกิจที่สอดคล้องกับ เศรษฐกิจยุคดิจิทัล กระตุ้นให้ใช้แนวคิดเชิง

สร้างสรรค์มาผลิตสินค้าหรือบริการที่มีความแตกต่างจากท้องตลาด พร้อมทั้งโอกาสในการได้พบกับนักลงทุน

ประเภทต่างๆทั้ง Venture Capital และ Crownfunding นอกจากนี้ยังมีเวทีในการแข่งขันของ Startup ที่

ต้องการเสนอไอเดียในการท าธุรกิจ เพื่อโอกาสในการที่จะได้รับเงินทุนจากนักลงทุน พร้อมทั้งเป็นการ

ประชาสัมพันธ์ธุรกิจของตนเองไปในตัว นอกจากนี้ทางโครงการมีการเปิดพื้นที่ Co-working Space ส าหรับ 

Startup ในกรุงเทพมหานคร ที่ต้องการพ้ืนที่ในการสร้างสรรค์ธุรกิจแนวใหม่ของตนเอง และสร้างพันธมิตรกับ

หน่วยงานอื่นๆท่ีเกี่ยวข้องกับการท า Startup ในระดับประเทศ เพ่ือเป็นตัวช่วยในการพัฒนาศักยภาพ 

Startup กรุงเทพมหานคร สู่ Startup ในระดับประเทศไปจนถึงระดับเอเชีย 

 

 

กิจกรรม 
 BKK Creative Startup  

โครงการคัดเลือก Startup ที่มีศักยภาพเพ่ือเข้าร่วมอบรม ในหลักสูตรเสริมสร้างผู้ประกอบการราย

ใหม่ในธุรกิจ Startup เพ่ือเข้าสู่การจัดแสดงธุรกิจของตน การแข่งขัน และการพบปะกับนักลงทุนต่างๆ ที่จะ

จัดขึ้นปีละ 1 ครั้ง   
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การคัดเลือกคณะกรรมการ Startup 

กรุงเทพมหานครท าข้อตกลงร่วมกับส านักนวัตกรรมภายใต้การก ากับของกระทรวงวิทยาศาสตร์และ

เทคโนโลยี ในการร่วมมือกันจัดโครงการ BKK Startup โดยให้บุคลากรส านักดังกล่าวที่มีความรู้ด้าน Startup 

มาเป็นที่ปรึกษาและเป็นคณะกรรมการในการจัดโครงการร่วมกันกับกรุงเทพมหานคร 

1. PR BKK Creative Startup  

 ผ่าน Online ex. Facebook twitter instagram  

                  Offline ex. BTS บนสถานีรถไฟฟ้า, รถโดยสารประจ าทาง , จอ LCD หน้าหอศิลปวัฒนธรรม 

กรุงเทพมหานคร 

- ผู้เข้าแข่งขันที่ผ่านการคัดเลือกในรอบแรก จะได้เข้าอบการอบรมเกี่ยวกับการท า Startup โดยไม่เสีย

ค่าใช่จ่าย (ผ่านการคัดเลือกโดยคณะกรรมการ) 

- ผู้แข่งขันที่ผ่านเข้ารอบจาก 30 ทีม ให้เหลือ 10 ทีม เพ่ือแสดงผลงานบนเวที (ทั้ง 30 ทีมจะได้จัด

แสดงบูธในงาน)  

- ผู้เข้าแข่งขันที่ได้รับรางวัล 3 อันดับแรก จะได้รับเงินรางวัล 100,000 70,000 และ 50,000 

ตามล าดับ 

- ไม่มีค่าใช้จ่ายในการสมัคร 

 

2. ช่วงรับสมัคร (ระยะเวลา 1 เดือน)  

 Online - ระบบ Google Doc / e-mail 

 Offline - ส่งเอกสารด้วยตนเองที่หอศิลปวัฒนธรรมแห่งกรุงเทพมหานคร / ไปรษณีย์ ส านักพัฒนาสังคม 

- สมัครในฐานะผู้แข่งขัน  

ชื่อ-นามสกุล (ข้อมูลทั่วไปของผู้สมัคร) 

อายุ 

จ านวนผู้ร่วมท า Startup 

ชื่อธุรกิจ (อธิบายเกี่ยวกับธุรกิจคร่าวๆ1-2 หน้ากระดาษA4 ) 

- สมัครในฐานะ Partner / Investor / Sponser (รับสมัครตลอดโครงการ ก่อนเปิดรับสมัครผู้เข้าแข่งขัน) 

 ชื่อ-นามสกุล 

 ชื่อหน่วยงาน / องค์กร / บริษัท 

 ต าแหน่ง 

 email  
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3.  ผู้สมัครโครงการเสนอไอเดียธุรกิจ รอบที่ 1 รอบคัดเลือก  

คัดเลือกผู้ผ่านเข้ารอบเพ่ือรับการอบรมเฉพาะด้านเกี่ยวกับการท า Startup โดยน าเสนอเกี่ยวกับ

ธุรกิจของตนเองแผนงาน ตัวอย่างเช่น Business Model Canvas / Technique / Design / Business / 

Marketing คัดเลือกท้ังหมด 30 ทีม จากจ านวนทั้งหมด** 

- ผู้ที่เข้ารอบทั้งหมด 30 ทีม จะได้รับการเข้าร่วมการอบรมและ Workshop เกี่ยวกับการท าธุรกิจ 

Startup จากผู้เชี่ยวชาญและผู้มีประสบการณ์ ก่อนการน าเสนอแผนครั้งต่อไป 

**แบ่งจ านวนทีมน าเสนอในแต่ละวัน 

 

4. การน าเสนอ idea รอบที่ 2 คัดเลือก 10 ทีมสุดท้าย  (หอศิลปวัฒนธรรมแห่งกรุงเทพมหานคร :BACC)  

ผู้ผ่านเข้ารอบในรอบแรกท้ังหมด 30 ทีม จะต้องน าเสนอแผนธุรกิจที่ละเอียดขึ้น น าองค์ความรู้จากการอบรม

และ Workshop น ามาใช้พัฒนาและปรับปรุงผลงาน 

- คณะกรรมการคัดเลือก Startup ที่ได้รับการอบรมแล้วทั้งหมด 30 ทีมให้เหลือ 10 ทีม 

 

5. การน าเสนอผลงานต่อคณะกรรมการและแสดงนิทรรศการ  รอบท่ี 3 Final (หอศิลปวัฒนธรรมแห่ง

กรุงเทพมหานคร :BACC) 

● งาน BKK Creative Startup จัดขึ้นที่ หอศิลปวัฒนธรรมแห่งกรุงเทพมหานคร 

● เชิญนักลงทุนประเภทต่างๆเข้ามาร่วมงาน และเปิดโอกาสให้บุคคลทั่วไปที่สนใจเข้าร่วมงาน 

● Exhibition บูธส าหรับ Startup กรุงเทพมหานคร ผู้ผ่านการคัดเลือกท้ังหมด 30 ทีม จัดแสดงเป็น

นิทรรศการผลงานของทีม แบ่งเป็นโซนตามประเภทของธุรกิจ HealthTech, EnviTech, FinTech, 

TravelTech, EdTech, IndustryTech, Businese Service, Lifestyle, PropertyTech 
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● Pitching  (การแข่งขันผลงานธุรกิจของ Startup กรุงเทพมหานคร) ส าหรับผู้ที่ได้รับการคัดเลือก 10 

ทีมสุดท้าย จะได้แสดงผลงานบนเวที เพื่อน าเสนอแนวคิดให้กับทั้งผู้เข้าร่วมงานทั่วไปและนักลงทุน

ประเภทต่างๆได้ฟัง โดยคณะกรรมการจะคัดเลือกและให้รางวัล 3 อันดับ ผู้ชนะจะได้รับรางวัลเป็น

ทุนส าหรับการพัฒนาและต่อยอดธุรกิจ เป็นเงินรางวัลจ านวนทั้งหมด 220,000 บาท แบ่งเป็น 

100,000 70,000 และ 50,000 ตามล าดับ และได้รับเกียรติบัตร 

● Speed Dating (โซนส าหรับ Startup ที่ต้องการเสนอไอเดียให้กับนักลงทุนโดยตรง)   มุมที่ให้ 

Startup มาน าเสนอไอเดียธุรกิจของตัวเองกับนักลงทุนโดยตรง และหากนักลงทุนสนใจสามารถท า

ข้อตกลงกับเพ่ือลงทุนกับ Startup ที่ตนเองสนใจได้ทันที 

 

  

 

  BKK Startup Co-working Space   

หอสมุดเมืองกรุงเทพมหานคร ห้องอเนกประสงค์ (ส านักวัฒนธรรม กีฬา และการท่องเที่ยว) พ้ืนที่ส าหรับ 
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Startup ที่หาพ้ืนที่ในการคิดและสร้างสรรค์ธุรกิจใหม่ๆ โดยจัดโซนชั้น 3 หอสมุดเมืองกรุงเทพมหานคร 

บางส่วนให้เป็นพื้นในการท างาน รวมถึงห้องอเนกประสงค์ที่สามารถเข้าไปใช้งานได้ มีเจ้าหน้าที่คอยให้

ค าแนะน าเกี่ยวกับด้านธุรกิจ Startup หรือจัดกิจกรรมต่างๆ ที่ส่งเสริมความคิดสร้างสรรค์ของผู้ประกอบกอบ

การ และอ านวยความสะดวกในด้านของแหล่งค้นคว้าความรู้และอุปกรณ์การท างานต่างๆ เช่น คอมพิวเตอร์ 

เครื่องฉายภาพ เป็นต้น นอกจากนี้ยังเป็นพื้นที่ที่สามารถให้ผู้ประกอบการได้มาพบปะพูดคุย แลกเปลี่ยน

แนวคิด และประสบการณ์ ส่งเสริมเครือข่ายของผู้ประกอบการ และสัมพันธภาพทางธุรกิจ จัดเป็นกิจกรรม

ประจ าเดือนของหอสมุดเมืองกรุงเทพมหานครประชาสัมพันธ์ผ่าน www.bangkokcitylibrary.com หรือ 

Facebook ของหอสมุดและของโครงการฯ 

BKK Startup Data Center 
BKK startup Data Center การพัฒนาศูนย์ข้อมูลเศรษฐกิจการคลังและการลงทุนของกรุงเทพมหานคร 

ภายในศูนย์ข้อมูลเศรษฐกิจการคลังและการลงทุนของกรุงเทพมหานคร ให้เป็นแหล่งข้อมูลเกี่ยวกับด้านธุรกิจ

ของกรุงเทพมหานคร มีความทันสมัย สอดคล้องกับยุคปัจจุบัน มีองค์ความรู้และสามารถให้ค าแนะน าการท า 

Startup การจัดงานเกี่ยวกับด้านการท าธุรกิจต่างๆของเมือง โดยรวบรวมข้อมูลผ่านช่องทางออฟไลน์และ

ออนไลน์ 

 

BKK Startup Alliances 

- ส านกันวตักรรมแห่งชาต ิ

- โครงการ Startup Thailand 

- CONC คณะพาณชิยศาสตรแ์ละการบญัช ีมหาวทิยาลยัธรรมศาสตร์ 

 

กรงุเทพมหานครรว่มมอืกบัหน่วยงานทีม่คีวามเชีย่วชาญเรือ่ง Startup ทัง้ทีเ่ป็นหน่วยงานของ

ภาครฐัและเอกชน อาทเิช่น  CONC คณะพาณชิยศาสตรแ์ละการบญัช ีมหาวทิยาลยัธรรมศาสตร ์นกั

ลงทุนเอกชนรายใหญ่และรายยอ่ย และโดยเฉพาะอย่างยิง่โครงการ Startup Thailand ส านกันวตักรรม

แห่งชาต ิสงักดักระทรวงวทิยาศาสตรแ์ละเทคโนโลย ีทีก่รงุเทพมหานครจะตอ้งเป็นสว่นหน่ึงในโครงการ

นี้ เนื่องจากโครงการดงักล่าวมผีลงานการท างานทีแ่สดงใหเ้ห็นถงึความส าเรจ็ของโครงการ อกีทัง้มี

ผูส้นบัสนุนโครงการเป็นจ านวนมาก เป็นการเปิดกวา้งใหก้รงุเทพมหานครไดเ้ขา้มามสี่วนในการรว่มมอื

สรา้งความสมัพนัธก์บัหน่วยงานอื่นเพิม่ขึน้ การรว่มมอืมุ่งไปสู่การพฒันากฎหมาย กฎระเบยีบ ขอ้บงัคบั

ของหลายหน่วยงานทีเ่ป็นอุปสรรคต่อการพฒันาผูป้ระกอบการ  เพื่อส่งเสรมิผูป้ระกอบการสตารท์อพัที่

จะเป็นหน่วยในการพฒันาเศรษฐกจิใหเ้จรญิเตบิโตยิง่ขึน้ โดยกรงุเทพมหานครจะเขา้ไปเป็นผูส้นับสนุน

http://www.bangkokcitylibrary.com/
http://www.bangkok.go.th/fiic/
http://www.bangkok.go.th/fiic/
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โครงการในส่วนของหน่วยงานราชการ รวมทัง้ดงึหน่วยงานต่างๆทัง้ภาครฐัและเอกชนเขา้มาช่วยเหลอื

ทัง้ดา้นความรู ้และเป็นแหล่งทุนแก่สตารท์อพั ตามแผนผงัทีป่รากฎตามภาพ 

 

 
 

ปัจจยัแห่งความส าเรจ็ 

 ปจัจยัแห่งความส าเรจ็ของโครงการน้ีคอืการสรา้งความรว่มมอืกบัหน่วยงานอื่นๆทัง้ CONC 

มหาวทิยาลยัธรรมศาสตร ์ทีม่กีารเปิดอบรมและใหค้วามรูเ้กีย่วกบัการธุรกจิและการลงทุนจาก

ผูเ้ชีย่วชาญ ส านกันวตักรรมแห่งชาตทิีส่่งเสรมิและสนับสนุนดา้นเทคโนโลยแีละนวตักรรม และ Startup 

Thailand โครงการ Startup ในระดบัประเทศทีม่เีครอืขา่ย ผูส้นบัสนุนจากภาครฐั และภาคเอกชน รวม

ไปถงึผูเ้ชีย่วชาญดา้นการท าธุรกจิจากต่างประเทศ นอกจากนี้ยงัเป็นการพฒันาโอกาสธุรกจิจากระดับ

ทอ้งถิน่ ใหม้ศีกัยภาพไปสู่ระดบัประเทศและเอเชยี 

 

ประโยชน์ท่ีได้รบัจากการด าเนินโครงการ 

1. ช่วยส่งเสรมิและพฒันาศกัยภาพของธุรกจิเกดิใหมใ่นระดบัทอ้งถิน่ 

2. ยกระดบับทบาทของกรงุเทพมหานครในการท าโครงการทีส่่งเสรมิการพฒันาเศรษฐกจิในระดบั

ทอ้งถิน่ของประเทศ 

3. เป็นการส่งเสรมิการสรา้งเศรษฐกจิฐานรากใหม้คีวามเขม้แขง็ผ่านการสนบัสนุนผูป้ระกอบการ

รายใหมท่ีต่อ้งการท า Startup 

4. ส่งเสรมิความรว่มมอืระหว่างภาครฐั ภาคเอกชน และนักลงทุนกบักรุงเทพมหานคร 
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5. เป็นการเปิดโอกาสใหป้ระชาชนทีม่คีวามคดิสรา้งสรรคใ์นการพฒันาธุรกจิทีใ่ชเ้ทคโนโลยแีละ

นวตักรรมไดแ้สดงศกัยภาพของตนเอง 

6. สรา้งพืน้ทีใ่นการเรยีนรู ้และสรา้งโอกาสในการเขา้ถงึนกัลงทุนใหก้บั Startup 

7. เป็นโครงการน ารอ่งใหแ้ก่ทอ้งถิน่อื่นๆทัว่ประเทศ 

8. สรา้งเครอืข่ายระหว่างทัง้ระหว่างผูท้ าธุรกจิ หน่วยงานอื่นๆทีเ่กีย่วขอ้งกบั Startup เพื่อองค์

ความรูใ้หมท่ัง้ดา้นการท าธุรกจิ เทคโนโลย ีและนวตักรรม ในการน าเสนอและคน้หาแนวคดิที่

น าไปสู่แนวคดิและการแกไ้ขปญัหาการในการท าธุรกจิ 

9. เป็นการขยายโอกาสในการท าธุรกจิและการหาแหล่งทุนใหแ้ก่ผูป้ระกอบการใหมพ่รอ้มทัง้อบรม

ใหค้วามรูใ้นการประกอบธุรกจิเพื่อน าไปสู่การเป็นผูป้ระกอบการมอือาชพี 

10. การพฒันาธุรกจิของ Startup อาจสามารถต่อยอดไปสู่การเป็นโครงการอื่นๆ ของ

กรงุเทพมหานคร เช่น Bangkok Brand  

 

ตวัช้ีวดัโครงการ BKK STARTUP 

1.BKK Creative Startup  

   1.1 ผูเ้ขา้รว่มการแขง่ขนั BKK Creative Startup  

1.1.1 มผีูเ้ขา้รว่มการแขง่ขนัน าเสนอไอเดยีธุรกจิสตารท์อพัมากกว่า 30 ทมี 

โครงการ/กจิกรรมยุทธศาสตร ์ ผูร้บัผดิชอบ 

การแขง่ขนั BKK Creative Startup  ส านกัพฒันาสงัคม กรงุเทพมหานคร/Startup 

Thailand 

  

  1.2 นิทรรศการ 

1.2.1 มจี านวนโครงการสตารท์อพั ไมต่ ่ากว่า 30 โครงการมาออกงานนิทรรศการ (รวม 30 ทมี

ทีเ่ขา้แขง่ขนั BKK Creative Startup ) 

1.2.2 จ านวนผูเ้ขา้ชมนิทรรศการ ไมน้่อยกว่า 500 คน/วนั 

โครงการ/กจิกรรมยุทธศาสตร ์ ผูร้บัผดิชอบ 

การจดันิทรรศการ BKK Creative Startup 2018 

ณ หอศลิปวฒันธรรมแห่งกรุงเทพมหานคร 

ส านกัพฒันาสงัคม, ส านกัวฒันธรรม ท่องเทีย่ว 

และกฬีา กรงุเทพมหานคร/Startup Thailand 
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 2. Startup Alliance 

   2.1 อบรบการท าสตารท์อพัเบือ้งตน้ (ไมม่คี่าใชจ้่ายในหลกัสตูรส าหรบัผูเ้ขา้รว่ม) 

2.1.1 จ านวนผูเ้ขา้รว่มโครงการอบรมสตารท์อพัเบือ้งตน้ ไมน้่อยกว่า 30 คน/การอบรม 

โครงการ/กจิกรรมยุทธศาสตร ์ ผูร้บัผดิชอบ 

โครงการอบรม Startup เบือ้งตน้เพื่อประชาชน ส านกัพฒันาสงัคม กรงุเทพมหานคร/Startup 

Thailand / CONC 

 

2.1.2 รอ้ยละความพงึพอใจของประชาชนภายในกรุงเทพมหานครในการเขา้รว่มโครงการอบรม

สตารท์อพั (รอ้ยละ 70 ขึน้ไป) 

โครงการ/กจิกรรมยุทธศาสตร ์ ผูร้บัผดิชอบ 

โครงการอบรม Startup เบือ้งตน้เพื่อประชาชน ส านกัพฒันาสงัคม กรงุเทพมหานคร/Startup 

Thailand / CONC 

  

3. BKK startup co-working space 

3.1 จดัพืน้ทีส่ าหรบัประชุม พบปะ พดูคุย แนะน าการท าธุรกจิสตารท์อพัอย่างน้อย 1 ครัง้/เดอืน 

ณ ชัน้ 3 หอสมดุเมอืง กรงุเทพมหานคร เขตพระนคร 

โครงการ/กจิกรรมยุทธศาสตร ์ ผูร้บัผดิชอบ 

โครงการเปิดพืน้ทีส่ าหรบั Co-working space 

ณ หอสมดุเมอืงกรงุเทพมหานคร 

ส านกัพฒันาสงัคม,ส านกัวฒันธรรม ท่องเทีย่ว 

และกฬีา กรงุเทพมหานคร/Startup Thailand / 

CONC 
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การด าเนินโครงการ BMA Startup 

ล าดบั กจิกรรม / การด าเนินการ ช่วงเวลา ผูร้บัผดิชอบ 

ม.ค. – 

ก.พ. 

ม.ีค. – 

เม.ย. 

พ.ค. – 

ม.ิย. 

ก.ค. 

– ส.ค. 

ก.ย. – 

ต.ค. 

พ.ย. – 

ธ.ค. 

1. ประชุมปรกึษาหารอืหน่วยงาน

ในกทม.ทีเ่กีย่วขอ้ง 

           ส านกัพฒันา

สงัคม 

2. เขยีนโครงการน าเสนอขอ

งบประมาณ 

           ส านกัพฒันา

สงัคม 

3. ตดิต่อประสานงานกบัหน่วยงาน

ทีเ่กีย่วขอ้ง (ส านกัพฒันาสงัคม, 

CONC, Startup Thailand, 

ส านกังานนวตักรรมแห่งชาต,ิ 

มหาวทิยาลยัธรรมศาสตร,์ 

ส านกัยุทธศาสตรแ์ละ

ประเมนิผล) 

           ส านกัพฒันา

สงัคม 

4. ตรวจสอบรายละเอยีด 

ฐานขอ้มลู ผูป้ระกอบการ

Startup 

           ส านกัพฒันา

สงัคม 

5. วางแผนจดันิทรรศการและการ

แขง่ขนั 

           ส านกัพฒันา

สงัคม 

6. ประชาสมัพนัธ ์และเปิดรบัสมคัร

ผูเ้ขา้รว่มงาน 

   

   

  

 

     ส านกัพฒันา

สงัคม 

7. จดัการแขง่ขนั ใหร้างวลัแก่ผูท้ี่

ชนะการแขง่ขนั และน าไป

พฒันาต่อยอด 

        

 

   ส านกัพฒันา

สงัคม 
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ล าดบั กจิกรรม / การด าเนินการ ช่วงเวลา ผูร้บัผดิชอบ 

  

ม.ค. – 

ก.พ. 

ม.ีค. – 

เม.ย. 

พ.ค. – 

ม.ิย. 

ก.ค. 

– ส.ค. 

ก.ย. – 

ต.ค. 

พ.ย. – 

ธ.ค. 

9. พฒันาศูนยข์อ้มลูเศรษฐกจิการ

คลงัและการลงทุนของ

กรงุเทพมหานคร 

      

 

     ส านกัการคลงั 

10. ประเมนิผลโครงการน าไป

ปรบัปรงุและพฒันาต่อไป 

           ส านกัพฒันา

สงัคม 

  

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 


